
事業所（企業や店舗）や、学校などを対象とした商品

やサービスを提供する方にとって多いお悩みが、「営

業方法」について。提案する営業資料は作ったものの、

そもそもどうやって営業の相手先を見つけるのか？

アポイントメントはどうやって取るのか？どのように

話をすればよい？ 初めての営業は不安だらけです。

でも、コツを押さえれば営業は怖くない！

自らも飛び込み営業で鍛えた先輩女性創業者が

講師となり、営業のポイントをお教えします。

お名前 年齢

お電話番号
※日中連絡のつく番号をご記入ください。 参加

方法
オンライン ・
テクノプラザへご来場

メールアドレス

個別相談

勉強会後の個別相談を 希望する ・ 希望しない

★14:30～15:30の回がご予約で満席になった場合、15:30～の回となります
ので、なにとぞご了承ください。

キリトリ線

StudyCafe（10月3日）

テクノプラザ愛媛へご来場の方

オンライン受講の方

女性だけのミニ勉強会参加無料

スタディ カフェ

創業を検討中の方も、創業準備に
取り掛かっている方も、創業後間も
ない方も。すぐに役立つ知識を学べ
る気軽な勉強会。参加者同士での
交流もぜひお楽しみください。

これから何か始めたい
方もお気軽にどうぞ！

ゲスト講師によるメイクレッスン有

～営業は怖くない！～
営業への行き方、トークポイント

10/3
令和4年

(月)

13:00～14:30

ｵﾝﾗｲﾝ＆現地
ご都合の良いほうで
ご参加ください。

同時開催

講師 未来人財育成企業 gift 代表 福本由美さん

Zoomで

現地で

こ ん な 内 容 で す

① まずはご予約ください。
② 担当者からZoomの接続方法や、オンライン会議

に必要な環境についてご説明いたします。※必要
に応じて事前に接続テストをさせていただきます。

③ 開催日の定刻前に、オンライン会議室への招待
メールをお送りいたします。

① まずはご予約ください。
② 当日、会場へお越しください、

■えひめ産業振興財団事業支援課あて

◎勉強会後の個別相談
(14:30～16:30）も
ご予約承ります。

089-960-1291

ご予約方法（ご予約優先 9/30(金)締切）

FAX : 089-960-1105
bsoffice@aspgw1.ehime-iinet.or.jp

専用のお申込み
フォームはこちら
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